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0 ARGUMENTAC]I
SLOW KILKA...




NA ROZGRZEWKE:
Szybka debata

,2Media
spolecznosciowe
sg istotne w
Zyciu”




ARGUMENT NA
CODZIEN




CZYM JEST ARGUMENT?

Zbior twierdzen zorganizowanych tak, zeby podkresli¢
zwigzek pomiedzy nimi i udowodnic, ze kiedy
zaakcepceptujemy jedno to inne, bedgce czescig tego
samego zbioru rowniez powinnismy przyjac.




Brzmi skomplikowanie...

Tak naprawde argument to po prostu
sposob na udowodnienie jednego
twierdzenia za pomocg innych- takich
ktore wiemy, ze sg prawdziwe.
Wnioskowanie!




JAK ,
ARGUMENTOWAC?

. Przygotuj sie! Przeanalizuj

problem, poddaj go witasnej
krytyce, dostrzegaj przyczyny i
skutki, badz otwarty na inne
poglady i dane.

. Dostosuj sie do odbiory - nie

komplikuj niepotrzebnie,
poruszaj tematy wazne dla
odbiorcy. Zachowuj sie
odpowiednio i stosuj jezyk
adekwatny do grupy docelowej

. Przygotuj sie do odpowiedzi na

pytania - ktore sie nasuwaja
same w zwigzku z argumentem



JAK ,
ARGUMENTOWAC?

- Szanuj przeciwnika - postaraj sie go

zrozumiec, walcz z jego pogladami a
nie nim samym

. Badz otwarty na zmiane -

dyskutujemy aby sie nawzajem
przekonac, a to oznacza, Zze i my
mozemy zostac¢ przekonani!

- Badz rzeczowy i trzymaj sie tematu

. BadzZ rzetelny i logiczny - stosuj

argumenty a nie sztuczKki

. Jezeli coS twierdzisz to TY musisz

to udowodnic!



- Wykaz wartos¢ rozwigzania problemu - jego

koniecznosc, pilnosc i obiektywizm

. Stosuj przyktady - analogia do znanej sytuacji z

JAK
BUDOWAC
DOBRE
ARGUMENTY

rzeczywistosci, odwotaj sie do historii, badan
naukowych i statystyk, wskaz przykltady z dzietl
kultury (ksigzek, filmow), oprzyj sie o zdanie
autorytetu. UWAZAJ NA KONTRPRZYKLADY

UporzadKkuj argumenty w odpowiedniej
kolejnosci wg jednego z podziatow:

Od najwazniejszego do najstabszego

Od najstabszego do najmocniejszego
Uzyj najmocniejszych a stabsze zostaw w
rezerwie

Uzyj mocnych na poczatku i koncu



JAK NIE
BUDOWAC
ARGUMENTOW

- Nie upraszczaj i nie manipuluj - np. nie tworz

chochotla, nie przypisuj ztych intencji, nie
naginaj argumentow przeciwko logice

. Nie skupiaj sie na autorytetach

- Skupiaj sie na tresci a nie formie wypowiedzi

przeciwnika, nie daj sie sprowokowa¢c



,,yvacpan jest ze wsito1
Pana stowa nic nie
warte!”

Czyli o argumencie ad
personam (ad
hominem)




Autorytet nie wygra za ciebie
dyskusji...
Wystrzegaj sie argumentow

Ad Verecundiam




,, Sofizmat rozszerzenia’-
czyll przeciwstawianie sie
tezie, ktora nie padta




PODSUMOWUJAC...




NEGOCJACJE




ZOPA kupujgcego

‘ Wspdlna l
' ZOPA ,

ZOPA sprzedajgcej




Etos to zdobywanie wiarygodnosa |
zaufania widowni Jest to moziiwe
pOPrzez informacije 0 SWwoim
doswiadczeniu, czyms, co buduje nasz
wizerunek mowcy jako ekspreta.

To np. lata oracy, Ilosc klientow, ilosc
rozwigzanych problemow | spraw.

Od tego zaczynal SWO|G
|

wypowiedZ. To moze byc historia
ktora poruszy stuchaczy, Iich
pragnienia Leki emocje.  To
Utozsamienie sie z widownig, danie
ie} poczucia, ze wypowiedz dotyczy
wiasnie tych konkretnych

stuchaczy

To np. moze byC case

anegdota, krotka historia,

bad

LOgoSs (o dane, faktly,
nauvkowe, konkretne arg

ania




ETOS

 Udawane pelnomocnictwo
 Dowartosciowanie

* Dobry policjant — zty policjant
 Wilk w owcze] skorze



LOGOS

* Krakowski targ
 Zdechta ryba
 PrObny balon
* Pozorny wybor
* Nagroda w raju



PATOS

 Dokrecanie sruby (imadto)
* Pusty portiel
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GRA NEGOCJACYJNA

Walka o najkorzystniejszy traktat



Instrukcja

STRONA RZECZPOSPOLITEJ | TURCII:

1. Wyznaczcie Wielkiego Posta - przedstawiciela misji poselskiej, ktéry bedzie
kontaktowat sie z Sedziami.
2. Wybierzcie 4 Komisarzy, ktérzy odpowiadac beda za 4 gtéwne kwestie bedgce
przedmiotem negocjacji.
3. Woybierzcie Pisarza, ktory odpowiadac bedzie za sporzadzanie notatek.
4. Wybierzcie Dragomana (ttumacza), ktory bedzie miat mozliwosé kontaktowania sie z
przedstawicielami drugiej strony.
5. Pozostali cztonkowie misji poselskiej petnig role doradcdéw i ekspertow.
©. Zapoznajcie sie z materiatami.



PROCEDURA NEGOCJAC]I

1. Odprawa misji poselskiej - przygotowania do negocjacji
2. Powitanie obu misji - przemowa grzecznosciowa Wielkiego Posta i Wezyra
3. Przedstawienie propozycji i oczekiwan w 4 kwestiach spornych przez 4 Komisarzy
4. Narada
5. Seria negocjacji Komisarzy
6. Narada
/. Finatowa seria negocjacji Komisarzy
8. Opracowanie Traktatu Pokojowego przez Wielkiego Posta, Wezyra i 2 Dragomanow.
9. Przedstawienie Traktatu Pokojowego przez Sedziow



DEBATA OKSFORDSKA

Czyli uporzgdkowany proces argumentacji i przemawia



MECHANIZM
DEBATY

Debata oksfordska toczy sie miedzy dwiema druzynami - 4 do 6
0sob.

W debacie stawia sie teze, czyli zdanie na ktére mozna
odpowiedziec ,tak” lub ,nie”

Jedna z druzyn (wybrana przez losowanie) bedzie proponowac
teze, bedzie ,na tak”, i jednoczesnie bronitfa tezy.

Druga druzyna, bedzie oponowacC tezie, bedzie ,na nie”,
| jednoczesnie atakowata teze.

Teza nie ma znaczenia co o niej naprawde sadzimy. To tylko
¢wiczenie na poszukiwanie najlepszych argumentow.



PRZEBIEG
DEBATY

Debate zaczyna druzyna propozycji od wystgpienia pierwszego mowcy. Jego
rolg jest wskaza¢ co druzyna mysli o tezie i jak zamierza jej broni¢ — ramowy
plan.

W odpowiedzi mowe zaczyna pierwszy mowca opozycji, ha podobnych
zasadach

. Kolejni méwcy przemawiajg na zmiane, az do ostatniego mowcy opozycji.

e Mowcy ,srodkowi” rozwijajg argumentacje i odpowiadajg na zarzuty
przeciwnika (kontrargumentujg). Ostatni zas bedg podsumowywac argumenty
i wykazywac, ze pasujg one do wnioskowania o tezie.

. Nad przebiegiem debaty (liczeniem czasu, kulturg wypowiedzi,
przyznawaniem gtosu i mozliwosci zadania pytania) czuwa marszatek.

. Mozna zgtosi¢ chec zadania jednego pytania do aktualnie przemawiajgcego
oponenta.

. Kazda mowa trwa 2 minuty wraz z czasem na odpowiedz na pytanie — zatem
czasem nie warto na nie odpowiadac.



JAK WYGRAC I
PODSUMOWAC
DEBATE

Bardzo istotne jest stuchanie sie nhawzajem i reagowanie na to co robi druga
druzyna.

Nalezy dobrze przygotowac sie wewngatrz druzyny, aby mowy byty spdjne (nie
zaprzeczaty sobie) i miaty dobrze pouktadane argumenty.

Dbamy o prawidtowg gestykulacje, prezencje, technike gtosowg i wyraznos¢
wypowiedzi.

Catosc¢ wysitku ocenia sedzia, ktory przyznaje punkty za argumenty, spojnosc
druzyny i sprawnosc techniczng mowecy.

Informujemy druzyny ile uzyskaty punktow, prowadzimy z nimi dialog, dajemy
znac za co i ile otrzymaty punktéw w negocjacjach.

Przedstawiamy i uzasadniamy wynik debaty.

Sedzia dokonuje ewaluacji debaty i daje feedback moéwcom.



Dyskusja
nad
ratyfikacja
traktatu
pokojowego
w sejmie
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TEZA: Swoimi dzialaniami w
Stambule Krzysztof Zbaraski
zastuzyl na pochwatle 1 nagrode

1. Mowa otwierajgca
2. Argument

3. Kontrargument

4. Argument

5. Kontrargument

6. Podsumowanie
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